
Veranstaltungsort
MARITIM Hotel Ulm

Basteistraße 40

89073 Ulm

Tel.: (0731) 923-1728

Ansprechpartner: Frau Tanja Weintritt

Teilnahmegebühr und -bedingungen
€ 490,– (zzgl. MwSt.) einschließlich Tagungsunterlagen, Mittag-

essen, Pausengetränke, Zertifi kat (auf Wunsch). Bezahlen Sie bitte 

erst nach Erhalt der Rechnung, spätestens jedoch bis zum Semi-

nartermin. Bei Anmeldung von mehreren Teilnehmern gewähren 

wir für den zweiten Teilnehmer einen Rabatt von 10 % und für 

jeden weiteren Teilnehmer einen Rabatt von 20 % auf den Seminar-

preis.

Stornierungen und Umbuchungen
Absagen müssen spätestens 7 Tage vor Seminarbeginn schrift-

lich bei uns eingegangen sein. Die Stornogebühr beträgt dann 

20 % des Seminarpreises. Geht eine Abmeldung später ein oder 

erscheint ein Teilnehmer nicht, wird die volle Gebühr erhoben. Es 

besteht dann Anspruch auf die Seminarunterlagen. Die Storno-

gebühren werden auf das nächste Seminar angerechnet, sofern 

dieses innerhalb eines halben Jahres wahrgenommen wird. Selbst-

verständlich kann ein Ersatzteilnehmer gestellt werden.

Abweichungen
Dem Veranstalter bleibt vorbehalten, einen Ersatzreferenten ein-

zusetzen, den Seminarinhalt geringfügig zu ändern sowie Termin- 

und Ortsverschiebungen vorzunehmen. 

Weitere Fragen?
Frau Josefi ne Hille steht Ihnen unter der Tel.-Nr. (0241) 8887-104 

gerne zur Verfügung.  

Anmeldung

zu der Veranstaltung „Machen oder machen lassen? 

Dienstleistung Toolmanagement“ am 27. Januar 

2010 in Ulm melden wir uns verbindlich an.

1. Teilnehmer

Name, Vorname:

Position: 

Abteilung:

2. Teilnehmer

Name, Vorname:

Position: 

Abteilung:

3. Teilnehmer

Name, Vorname:

Position: 

Abteilung:

Firma:

Straße:

PLZ/Ort:

Telefon:               Telefax:

Die Teilnahmebedingungen erkennen wir an.

Ort/Datum:   

Unterschrift:

[  ]
CIM Aachen GmbH

Kasernenstraße 22

52064 Aachen

Telefon  +49 241 8887-104

Telefax  +49 241 8887-100

E-Mail: info@cimsource.com 

Das Veranstaltungskonzept
Die seit 1996 laufende Seminarreihe thematisiert unterschiedliche 

Aspekte des Toolmanagements, von organisatorischen Fragen 

über Toolmanagement-Software bis zu Dienstleistungskon-

zepten. Dazu wird jeweils eine begleitende Fachausstellung in die 

Vortragsveranstaltung integriert. Jeder Aussteller ist damit mit 

seinem Präsentationsstand direkt im Tagungsraum präsent.

Der Veranstalter
Die im Jahr 1987 gegründete CIM Aachen steht für Management-
beratung mit System. Schwerpunkte der Beratungstätigkeit sind 
Produktivitätsprogramme für produzierende Unternehmen. Spezi-
ell für Anwender von Präzisionswerkzeugen umfasst das Angebot:

  Reduzierung der Werkzeugvielfalt und Standardisierung von 
Dokumenten und Verfahren

  Prozessoptimierung im Werkzeugkreislauf

  Make-or-Buy-Studien zur Werkzeuglogistik und Werkzeug-
planung

  IT-Werkzeuge auswählen/einführen 
(Toolmanagement, E-Procurement, Digitale Fabrik)

Der Geschäftsbereich CIMSOURCE Software ist der Begriff in der 
Werkzeugindustrie für effi ziente Lösungen der Datenaufbereitung 
und -bereitstellung für die elektronische Beschaffung, für das 
Engineering und das Toolmanagement.

Ja,

APS-Systeme
PPS.SPEZIAL

27. Januar 2010, Ulm

Mit integrierter Fachausstellung

einfach faxen: (0241) 8887-100 

Seminar

Machen oder machen lassen?

      Dienstleistung 
          Toolmanagement



Zum Thema
Service und Dienstleistungen rund um das Thema Toolmanage-

ment haben einen hohen Stellenwert erreicht, so dass kaum ein 

Lieferant auf entsprechende Angebote verzichten kann. Sicht-

bares Zeichen sind die sog. Werkzeugautomaten, die heute zum 

Standard angebot der Werkzeughersteller und -händler gehören. 

Doch, im positiven Sinn ist dies nur die Spitze des Eisbergs. Die 

Musik spielt in den Details.

Dienstleistungsangebote gibt es zu allen drei Hauptprozessen des 

Toolmanagements:

 Beschaff ungslogistik (Werkzeugkomponenten),

 Werkstattkreislauf 

(Bereitstellung der Komplettwerkzeuge an die Maschinen),

Prozessauslegung und Dokumentation.

Gehören diese Prozesse ganz oder teilweise zu den Kernkompe-

tenzen Ihres Unternehmens? Was bekommt man, was gibt man 

auf, wenn Dienstleister eingeschaltet werden? Wie werden entspre-

chende Entscheidungen vorbereitet?

Antworten auf diese Fragen erhalten Sie auf dem Seminar aus der 

Reihe „Wirtschaftliches Zerspanen“. Sie erhalten einen Überblick 

über Serviceangebote. Aus der Sicht der Anwender lernen Sie den 

Auswahlprozess und Erfahrungswerte kennen. Sie erhalten einen 

fundierten Überblick und konkrete Hinweise, ob und in welcher 

Form sich Dienstleistungsangebote für Ihr Unternehmen lohnen.

Zielgruppe
Führungs- und Fachkräfte aus den Bereichen Einkauf, Fertigung, 

Arbeitsvorbereitung und NC-Planung von mittelständischen und 

großen Produktionsunternehmen, Unternehmer der Werkzeug-

branche, Werkzeughändler und Maschinenhersteller.

•

•

•

Programm
[ 09:00 h ]  Begrüßung der Teilnehmer

 Machen oder machen lassen?

 Dienstleistung Toolmanagement

 Dr. Matthias Müller,  Senior Consultant,
 CIM Aachen GmbH

[ 10:00 h ]  Vorstellung der Anbieter

[ 10:50 h ]  Kaff eepause und Besuch der Ausstellung

[ 11:15 h ]  Toolmanagement als Dienstleistung 

aus Sicht der TRW Gelsenkirchen

  Heinz Stupp, Geschäftsführer, Werksleiter,

TRW Automotive GmbH, Gelsenkirchen

[ 12:00 h ]  Wirksames Toolmanagement 

für die Einzel fertigung

  Markus Schoor, Fertigungsleiter, 

Atlas Copco Energas, Köln

[ 12:45 h ] Mittagstisch und Besuch der Ausstellung

[ 14:15 h ]  „Was sich wiederholt, lässt sich automatisieren“

  Bernd Renz, Geschäftsleitung, Technischer Leiter, 

elumatec GmbH, Mühlacker

[ 15:00 h ]  Kaff eepause und Besuch der Ausstellung

[ 15:15 h ]  Toolmanagement in der 2. Generation

10 Jahre Picard/Kromi – eine Ära lebt! 

Lutz Pfl ugrad, Technische Dienste, 

C.A. Picard GmbH & Co. KG, Remscheid 

[ 16:00 h ] Podiumsdiskussion und Fazit

[ 16:30 h ]  Besuch der Ausstellung und 

Ende des Veranstaltungsprogramms

Tagungsleitung
Dr. Götz Marczinski, Geschäftsführer, CIM Aachen GmbH
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Vortragsveranstaltung und Ausstellung 
– integriert!
Parallel zu den Vorträgen präsentieren führende Hersteller ihre 

Toolmanagementlösungen und Werkzeugautomaten in einer Aus-

stellung. Die Ausstellung selbst ist in die Tagung integriert, so dass 

Ihnen auf kurzem Wege direkte Fragen zu den Dienstleistungen 

und Systemen beantwortet werden können.

Die Aussteller


